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Na cyfrowym rynku usług platformy takie jak Fixly stają się kluczowym narzędziem dla
hydraulików, elektryków czy informatyków. Dowiedz się, jak skutecznie wykorzystać
możliwości serwisu, aby wyróżnić się wśród konkurencji i zdobywać nowe zlecenia

Postępująca digitalizacja sprawia, że coraz więcej specjalistów zdobywa klientów za pośrednictwem
sieci. W tej roli szczególnie dobrze sprawdzają się dedykowane serwisy, które pomagają łączyć
wykonawców z klientami, którzy poszukują popularnych usług w przystępnej cenie. Jednym z liderów
na polskim rynku jest platforma Fixly.

Dedykowana dla hydraulików, elektryków, informatyków i wielu innych specjalistów daje
nieograniczone możliwości w zakresie promowania swojej działalności. Przedstawiamy, jak
prawidłowo wykorzystać platformę, aby szybko zdobyć wielu zleceniobiorców.

Przygotuj profesjonalną wizytówkę
Podstawą dla klientów poszukujących fachowców na Fixly jest odpowiednio przygotowany profil.



Dlatego też w pierwszej kolejności należy dołożyć starań, aby uzupełnić cały profil, zaprezentować
zakres usług, doświadczenie, dotychczasowe realizacje i wszystkie inne informacje, które mogą
zachęcać do postawienia na konkretną ofertę. Dzięki temu łatwiej będzie pozyskiwać zlecenia jako
złota rączka lub specjalista i wyróżnić się na tle konkurencji.

Fixly jako platforma pozwala wykonawcom na dodanie wielu informacji na swój temat, co jest
niezwykle korzystną opcją. Sprawia, że zbudowanie kompletnego profilu, który dostarczy wszystkich
potrzebnych informacji, jest bardzo łatwe. Bardzo często wystarczy zaledwie kilkadziesiąt minut, aby
przygotować wizytówkę, która dostarczy wszystkich najważniejszych informacji na temat
oferowanych usług. Po kompletnym uzupełnieniu profilu pozostaje już tylko obserwować coraz
większą liczbę obejrzeń profilu i cieszyć się spływającymi zleceniami.

Specjaliści szukający wsparcia w budowie wizytówki mogą skorzystać z pomocy bow24.pl. Agencja
zajmuje się kompleksowym przygotowaniem wizytówek i dobiera najlepsze rozwiązania, które są w
pełni dostosowane do potrzeb ekspertów.

Zadbaj o dobre opinie Fixly
Kolejnym krokiem po założeniu profilu jest zadbanie o zdobywanie pozytywnych ocen od klientów. To
jeden z najważniejszych wyznaczników profesjonalizmu i sposób na to, aby wzbudzić zaufanie wśród
potencjalnych klientów. Dzięki pozytywnym opiniom zwiększysz zainteresowanie swoimi usługami i
tym samym prowadzona działalność dostarczy więcej przyjemności. Sposobów na zdobywanie opinii
jest natomiast bardzo wiele.

Podstawowa metoda to pamięć o tym, aby po wykonaniu całości zlecenia poprosić klienta o recenzję.
Wielu chętnie podzieli się swoim zadowoleniem i doda ocenę na portalu Fixly. Dzięki temu w ramach
rozwoju swojej działalności możliwe jest docieranie do szerszego grona odbiorców i budowanie
pozytywnego wizerunku.

Profesjonalne opinie fixly można również zdobywać przy wsparciu specjalistów. Pomagają zdobywać
rekomendacje w sytuacji, gdy usługa wykonana zostanie zgodnie z pierwotnymi założeniami. Dzięki
temu zwiększają szanse na zdobywanie najlepszych zleceń i budowanie pozycji wśród specjalistów na
Fixly.
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