Shopify dla lokalnej firmy - kiedy warto uruchomic¢ sklep
internetowy?
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Shopify pozwala lokalnym firmom rozwija¢ sprzedaz internetowa bez otwierania kolejnych punktéw stacjonarnych. Zobacz, kiedy warto skorzystac¢
ze wsparcia specjalistow. (fot. ilustracja)

Coraz wiecej lokalnych firm wykorzystuje Internet nie tylko do promocji, ale rowniez do
sprzedazy. Dobrze przygotowany sklep moze pomdc przedsiebiorcom z regionu dotrzec do
klientow z calej Polski. Jednym z rozwiazan, ktore warto wzia¢ pod uwage przy planowaniu
sprzedazy online, jest Shopify.

Lokalny biznes moze sprzedawac¢ w calej Polsce

Prowadzenie firmy w Skierniewicach lub okolicznych miejscowosciach nie oznacza, ze oferta musi
by¢ kierowana wytacznie do mieszkancéw regionu. Sklep internetowy pozwala prezentowac
produkty przez cata dobe i przyjmowac zamdwienia niezaleznie od miejsca, w ktérym znajduje sie
klient.



Dla przedsiebiorcy moze to byé sposdb na zwiekszenie zasiegu bez inwestowania w kolejne punkty
stacjonarne. Sklep online moze réwniez uzupelnia¢ tradycyjna sprzedaz i utatwia¢ klientom
zapoznanie sie z oferta.

Shopify - co oferuje platforma?

Shopify to platforma przeznaczona do tworzenia i prowadzenia sklepéw internetowych. Pozwala
zarzadzac¢ m.in. produktami, zamowieniami i ptatnosciami, a dzieki dostepnym dodatkom mozna
rozszerzac sklep o kolejne funkcje.

To rozwiazanie moze sprawdzi¢ sie zaréwno w przypadku mniejszej firmy rozpoczynajacej sprzedaz
online, jak i przedsiebiorstwa, ktore chce rozwijac juz dzialajacy e-commerce.

Kiedy przydaje sie Shopify Support?

Prowadzenie sklepu wiaze sie nie tylko z dodawaniem produktow i obstuga zamoéwien. Z czasem
moga pojawic¢ sie pytania dotyczace konfiguracji, integracji, ptatnosci czy dziatania poszczegdlnych
funkcji. W takich sytuacjach pomocny moze by¢ Shopify Support, czyli wsparcie dotyczace
platformy i jej mozliwosci.

Przy bardziej zaawansowanych zmianach warto rozwazy¢ takze wspoétprace ze specjalistami. Agencja
moze pomdc dostosowac sklep do potrzeb firmy, wdrozy¢ dodatkowe rozwigzania czy rozwija¢ go
wraz ze wzrostem sprzedazy.

Sklep internetowy jako kolejny kanal sprzedazy

Dla lokalnego przedsiebiorcy sklep online moze by¢ sposobem na wyjscie poza rynek najblizszej
okolicy. Przed rozpoczeciem prac warto okresli¢ grupe klientéw, oferte, sposob dostawy i ptatnosci
oraz cele, jakie ma realizowac sklep.

Firmy, ktore nie posiadaja wiasnego zaplecza technicznego, moga skorzystac¢ z pomocy specjalistow,
takich jak https://notoagency.pl/, zajmujacych sie rozwigzaniami Shopify. Profesjonalne wsparcie
moze utatwi¢ zaréwno uruchomienie sklepu, jak i jego pdzniejszy rozwdj.

Dobrze zaplanowana sprzedaz internetowa moze by¢ dla lokalnej firmy praktycznym sposobem na
zdobywanie nowych klientow, przy jednoczesnym zachowaniu dotychczasowej dziatalnosci
stacjonarnej.
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